Zwieksz sprzedaz

do nowych klientow -
na swiecie!

Skorzystaj z zagranicznych zamoéwien publicznych!
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Dzien dobry,

Ten poradnik w skondensowany sposdb prezentuje
najwazniejsze aspekty przygotowania do miedzynarodowych
zamowien publicznych i dzieki temu do rozwoju Twojej firmy.

Mam nadzieje, ze zawarte w tej prezentacji
informacje i podpowiedzi przekonajg Cie, ze warto byc¢
aktywnym rowniez w tym kanale sprzedazy.

Skorzystaj z tej okazji!
Powodzenia,

.0

Radostaw Piontek




50 000 000 000 S

to roczna
wartos¢ swiatowych przetargow!

Dlaczego nie korzystasz z tego dodatkowego zrodta przychodow?



W UE ogtaszane jest az*%OOO przetal |

- Na ustugi
- Na dostawy produktow

- Na roboty budowlane

Miliardy Euro czekaj3!



Tylko tyle polskich
firm wygrato
europejskie
zamoOwienie
publiczne w

2017 r.

Najwazniejsze kraje
dostaw:

Zrédto — mzp.parp.gov.pl

Czechy Niemcy WegryLuksemburgzwecja Belgia Holandia s ’3'0



Przetargi dotycza wszystkich sektorow
ONZ ogtosit w 2016 r. przetargi o wartosci az 17,8 miliarda USD rocznie!

Podziat wg. najwazniejszych kwot kategorii produktow:
Ochrona zdrowia = 4,03 mld USD

Transport = 2,94 mld USD

Ustugi administracyjne i konsultingowe = 2,65 mld USD
Budowlany i inzynieryjny = 1,86 mld USD

Zywnos$¢ = 1,77 mld USD
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Udziat polskich firm w zamowieniach ONZ w 2016 r.

Liczba polskich firm zarejestrowanych w bazie ONZ: Liczba polskich firm-dostawcow ONZ: Wartos¢ kontraktow dla ONZ w min USD:
330 110 2
min239USS
248 83 2
165 55 2
min 2,19 US$
83 28 2

2015 2016 2015 2016 2015 2016

Zrédto — mzp.parp.gov.pl / fsb



Co Cie powstrzymuje?

Twoja firma ma ciekawe produkty i ustugi a polski rynek jest dla
Was za maty? Jednak boicie sie sprobowac?

Nie wiesz gdzie szukac informacji o takich przetargach?
Nie wiesz jak sie przygotowac do takiego przetargu?
Boisz sie przystowiowej biurokrac;ji?

Nie wiesz jak napisac takg oferte?

Jezyk obcy powstrzymuje Cie przed rozwojem?

Brakuje Ci Project Managerow?

| tak dalej..., itp...



Dodatkowe korzysci z udziatu w przetargach

N\
Relatywnie tatwy, bezpieczny i mato kosztowny sposoéb
zdobycia nowych rynkéw

\

‘ Dtugoterminowi partnerzy biznesowi

|
Szybki i nieskomplikowany sposéb na miedzynarodowa
promocje brand’u i produktéw/ustug firmy
/




Z tych mozliwosci skorzystali juz *
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To jest po prostu nowy kahat sprzedazy'posiadajgcy swojga spe ‘ ke a
otwierajacy dostep do wielu nowych klientow i rynkow!

&



Podobienstwo obu typow
Zamawiajgcych

Publiczny Prywatny

Poszukuje rozwigzania swojego Poszukuje rozwigzania swojego

problemu ALE problemu ALE
czesto formutuje bardzo nastawiony na uzyskanie
szczegotowe wymagania; brak oczekiwanego rezultatu;
mozliwosci negocjaciji. mozliwe negocjacje.

WOBEC OBU SPRAWDZA SIE PODSTAWOWA ZASADA SPRZEDAZY -
KLIENCI KUPUJA TYLKO TO CO IM POTRZEBNE!
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Zamawiajgcy: publiczny a prywatny
| Publiony | Prywatny

Sredni czas trwania zdobywania zamdwienia o 6-9 miesiecy  2-9 miesiecy
wartosci ponad 100 tys. Euro

Konkurencja Duza Duza
Dbatosc¢ o szczegdty w postepowaniu Bardzoduza Srednia / Duza
Pewnosc i obiektywnosc zamowienia Duza Srednia
Mozliwos¢ negocjacji warunkow zamowienia Ograniczona Srednia
Pewnosc otrzymania zaptaty [gdy dostarczysz to 100% Mniejsza...

CcO zamawiano]

Sredni termin ptatnosci 3-6 miesiecy  1-3 miesiecy



Specyfika | podobienstwa zamawiajgcych

-y

Mimo zewnetrznych réznic w
procedurach wszyscy zamawiajgcy
wymagajg tego samego:

Wystarczy doktadnie kazdorazowo
czyta¢ dokumentacje przetargowa.




Na start wyblerz dwa obszary dziatan | wieksze budzety

|

-

Zamowienia powyzej
50/100 tys. Euro:

~

Przetargi w
poszczegolnych krajach
europejskich [TED]: UE

+ Norwegia,

Szwajcaria, Turcja

/

Przetargi instytucji
miedzynarodowych:
Komisja Europejska,

EBOIR, ONZ, EBI, NATO,

itd.




?

Najwazniejsze zasady:
o Systematycznos¢ w podejmowanych nowych dziataniach sprzedazowych
o Profesjonalnie przygotowana oferta odpowiadajgca na wymagania

o Jak najszybsze rozpoczecie przygotowania oferty!



Nie obowigzuje PZP*

Ustawa z dnia 29 stycznia 2004r. Prawo zamowien publicznych,
Art. 4 ust. 1 a): ,Ustawy nie stosuje sie do: zamowien lub
konkursow, ktorych zamawiajqcy jest obowiqgzany udzielic lub
ktore ma obowiqzek przeprowadzic na podstawie innej niz
okreslona ustawq, procedury organizacji miedzynarodowej {(...)”

* - Prawo Zamoéwien Publicznych



Bez zbednej biurokracji w zagranicznych zamowieniach

Stworzono jednoznaczne procedury - po to by wszyscy
uczestnicy przetargu ich jednakowo przestrzegali.

Urzednicy rozliczani ze zrealizowania projektu czyli
powodu zamowienia a nie tylko z zero-jedynkowego
bezdusznego przestrzegania procedur.

Klasa i kultura dziatania urzednikdw — duzo wyzsza.

Zagraniczne procedury |
wymagania sg mniej
skomplikowane niz polskie PZP!




Nie musisz obawiac sie korupcji czy preferencji

Bardzo znikome prawdopodobienstwo korupcji w tych

sugerowanych 2 rodzajach zamawiajgcych [kraje w
Europie + instytucje miedzynarodowe].

Ekstremalnie rzadkie preferencje dla okreslonego
wykonawcy zapisane w dokumentacji przetargowe,...

Gdyby sie jednak pojawity to zauwazysz je
natychmiast — i zrezygnujesz z tego przetargu.




Wazna konkurencyjnosc catej oferty a nie tylko cena

Cena najczesciej nie jest decydujgcym czynnikiem oceny — najczesciej
stanowi max. 30-40% wartosci kryteriow oceny [z wyjatkiem robot
budowlanych].

Tak, konkurencja jest duza. Tak jak w Polsce.

Najwazniejsze jest jak najlepiej spetnic kryteria oceny!




Niech nie powstrzymujg cie trudnosci jezykowe

Nie powinny — zwtaszcza w przetargach organizacji
miedzynarodowych! Tam dominuje jezyk angielski, rowniez w
warunkach kontraktowych. Na pewno masz w Firmie
specjalistow znajacych ten jezyk.

Niech jezyk nie odstrasza Cie od startowania do przetargow o
duzej wartosci w innych jezykach. Na pewno warto
zainwestowac chociazby w ttumaczenie oferty w przetargu o
wartosci kilku milionow zt!




Logistyka

Szczegolnie dla przetargow na dostawy i roboty budowlane lokalizacja
firmy w Polsce oznacza wieksze koszty dostawy.

Dlatego pomijaj przetargi o wartosci mniejszej niz 100 tys. Euro — nie
bedziesz w stanie wygrac przetargu, gdyz bedzie Ci trudno
zaproponowac konkurencyjne ceny obejmujace koszty
dostawy z Polski a niwelujgce strate punktow [wyzsza cena]
podczas oceny oferty.




Co ma robi¢ Twoja firma aby wygrywac
przetargi miedzynarodowe?

Zagraniczne zamowienia publiczne wymagajg przygotowan — JAK
KAZDY PROCES SPRZEDAZY.

2 o



Obserwuj ogtoszenia instytucji | firm miedzynarodowych

Wszystkie instytucje miedzynarodowe: UE, ONZ, EBOIR czy NATO ogtaszajg w Internecie
wiele ciekawych przetargdw i zwykle w powszechnie znanym jezyku angielskim ©:

% \\\5
* ONZ https://goo.gl/8cgR6T g@\}
* Europejski Bank Odbudowy i Rozwoju https://goo.gl/cLAHNf @
* Bank Swiatowy https://goo.gl/RTXviK @ b

THE W(I)RLD BANK
IBRD + IC

«1DA | WORLD BANK GROLP

* NATO https://goo.gl/200rc7 dp T

OTAN

* One sg najwazniejsze. A jest wiele kolejnych, np.



https://goo.gl/8cgR6T
https://goo.gl/cLAHnf
https://goo.gl/RTXviK
https://goo.gl/2oorc7

Liczba Agend ONZ jest bardzo duza.
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) CUALEich

ich przetargi mozesz obserwowac w jédnym miejscu!

FAQs

Press release

e S 1/ / Www.ungm.org /Public/Notice

Title

Express Interest
Provision of Financial

Management Software

Express Interest
Provision of Armoured

dxd4 Heawvy Duty Station
Wagon in support of
UM Field Missions

Express Interest
Long Term Agreement

(LTA) for the provision
of Waste Management
Services

Express Interest
Supply and Delivery of

Road Construction

12-Dec-
2017
14:00
(GMT
0.00)

12-]an-
2018
00:00
(GMT
0.00)

29-Dec-
2007
00:00
(GMT
0.00)

18-Dec-
2017

04-Dec-
2017

04-Dec-
2017

04-Dec-
2007

04-Dec-
2007

Deadline Published UN
organization

UNOPS

UN
Secretariat

UM
Secretariat

UN
Secretariat

Type of
notice

Request for
guotation

Request for
EOI

Request for
EQI

Request for
EOI

Reference

RFQ/2017/2608

ECIAD414524

ECIUNIFIL14523

EOIUNFICYP14522

Beneficiary
country/territory

Multiple
destinations

Help

United States of

America @

Lebanon

Cyprus


https://www.ungm.org/Public/Notice

() | UNITED NATIONS English ~  Register + Login | Search UNGM

o |
W Y4 | GLOBAL MARKETPLACE

-

Przyktad przetargu [1]

About UNGM

General Contacts Links Documents UNSPSC Revisions

Registration
process

General information

Code of conduct

Terms & Type of notice Request for quotation

Conditions Registration level Basic a
Tender notices Title Provision of Financial Management Software E

Contract awards UM organization United MNations Office for Project Services

Tender Alert Reference RFQ/2017/2608 ©)
Service Published 04-Dec-2017

Knowledge centre Deadline 12-Dec-2017 14:00

UNSPSC Time zone (GMT 0.00) Western Europe Time, London, Lisbon, Casablanca

FAQs Description

Tender description: UNOPS is requiring a Financial Management Software in Vienna, Austria.
Press release

IMPORTANT NOTE: Interested vendors must respond to this tender using the UNOPS eSourcing system, via the UNGM portal. In order to
access the full UNOPS tender details, request clarifications on the tender, and submit a vendor response to a tender using the system,
vendors need to be registered as a UNOPS vendor at the UNGM portal and be logged into UNGM. For guidance on how to register on UNGM
and submit responses to UNOPS tenders in the UNOPS eSourcing system, please refer to the user guide and other resources available
at: https://esourcing.unops.org/#/Help/Guides

‘-



g’*,z’*“ UNITED NATIONS
e GLOBAL MARKETPLACE

e

Przyktad przetargu (2]

About UNGM

English - Register « Login Search UNGM

General Contacts Links Documents  UNSPSC Revisions

Registration

process Expand all Collapse all

Code of conduct

Tarms & This tender has been posted through the UNOPS eSourcing system. Cet avis a été publié au moyen du systéme Hide details
Conditians eSourcing de I'UNOPS. Esta licitacién ha sido publicada usando el sistema eSourcing de UNOPS. o
i o
Tender notices Fril I
First name

Contract awards

Surname
Tender Alert @
Surios Telephone country code

Telephone number
Knowledge centre

Telephone extension

LIMSPSC

Fax country code
FAQs

Fax number
Press release Contact text

This tender has been posted through the UNOPS eSourcing system. Cet avis a et€ publié au moyen du systéme eSourcing de I'UNOPS. Esta licitacion ha sido
publicada usando el sistema eSourcing de UNOPS.

‘-
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Przyktad przetargu [3]

English =~ Register * Login Search UNGM

About UNGM General  Contacts Links Documents UNSPSC  Revisions
Registration
process Link Description
Code of conduct
https:/fesourcing.unops.org/#/Help/Guides | UNOPS eSourcing - Vendor guide and other system resources / Guide pour fournisseurs et
Terms & autres ressources sur le systéme / Guia para proveedores y otros recursos sobre el sistema

Conditions

Help

Tender notices

Contract awards

©

Tender Alert
Service

Knowledge centre
UNSP5C
FAQs

Press release

‘-
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Przyktad przetargu [4]

English ~ Register * Login Search UNGM

About UNGM General = Contacts Links Documents UNSPSC  Revisions
Registration

process RFQ Section Il Schedule of Requirements.pdf

Code of conduct RFQ Section Il Returnablebiddingforms 18-16-55-434.docx

Terms & RFQ Section | InstructionstoBidders (1).pdf

Conditions UNOPS eSourcing Vendor Guide v1.3 EN.pdf

Help

Tender notices

Contract awards

©®

Tender Alert
Service

Knowledge centre
UNSPSC
FAQs

Press release
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fi-cf\ UNITED NATIONS
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Przyktad przetargu [5]

About UNGM

English - Register * Login Search UNGM

General Contacts Links Documents UNSPSC Revisions

Registration

process Collapse all Expand all

Code of conduct

G - Business, Communication & Technology Equipment & Supplies ~

Terms & , _—
" 43000000 - Information Technology Broadcasting and Telecommunications ~
Conditions a
43230000 - Software -~ =
Tender notices 43231500 - Business function specific software - =

Contract awards

©®

Tender Alert
Service

Knowledge centre
UMNSPSC
FAQsS

Press release

‘-
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Przyktad przetargu [6]

About UNGM

English - Register « Login Search UNGM

General Contacts Links Documents  UNSPSC Revisions

Registration
process

There have been no revisions to this notice.
Code of conduct

Terms &
Conditions

Help

Tender notices

Contract awards

©

Tender Alert

Servic Zarejestruj firme na platformie unmg.org a
i bedziesz mie¢ dostep do aktualizacji
dokumentacji przetargowych, pytan i
odpowiedzi.

UNSPSC
FAQs

Press release



¢ wbgeconsult2.worldbank.org WBG eConsultant?2 ﬂ W

pop ¥ intltenders ¥ eutenders* grants* eu* $* jobs¥ rad~¥ eujobs~¥ appl”™

C@NSULTANT Home 'endor Eligibili s & Cpnditions Businegs Gpp rtunities Contget Us
: eConsultant? - Rejestracja’konsultantéw

do przetargdw Banku Swiatowego
Welcome to the World Bank Group's

solution for the selection of operational consultants

Due to the announced SAP General Ledger upgrade, SAP and related systems will not be available from 6:00 pm
on Friday, Dec 8th 2017 until 6:00 pm on Friday, 15th Dec (Washington time). During this period, eC2 selections will
not be able to proceed pass the award approval stage. TTLs should plan their projects accordingly taking into
consideration that contracts will not be issued until SAP reopens.

NEWS & ANNOUNCEMENTS RESOURCES LOGIN OR REGISTER

Overview of eConsultant2 for Firms
ENHANCEMENTS TO ECONSULTANTZ NOW
PROVIDE VENDORS WITH

The ability to see other shortlisted firms
Email notifications when responses posted to
Q&A

A comprehensive Help Menu

Confirnation of successful file uploaded
Confirmation of successful submission of
documents

Ahbility to withdraw submissions

REGISTER FIRM

Due to a new member portal -
EXISTING USERS: Please click "Login" then "Forgot Password".
Enter the email address associated with your account.
You will receive a verification code from msonlineservicesteam@microsoftonline.com.
Please ensure that this email is not sent to the spam folder. @



@THE WORLD BANK
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M ") ° A/

Current Opportunities

? Solicitation Title

WHO WE ARKE
Ala=iIal’

WHAT WE DO WHERE WE

procuremen

DISTRIBUTED LEDGER TECHNOLOGY OR BLOCKCHAIN SERVICES

GENERATOR REPLACEMENT FOR IFC OFFICE, GHANA

FACE-TO-FACE AND VIRTUAL TRAINING FOR MS OFFICE 2076 AND OTHER DESKTOP

APPLICATIONS

OUTS0OURCED SERVICES, CAMBODIA

TAXI TRANSPORTATION SERVICE = INTERNATIONAL FINANCE CORPORATION (IFC) THE

WORLD BANK GROUP, INDIA

)OR
A ) ()

UNDER

> Number

RFI 18-
0a7s

IFB 18-
0156

RFP 18-
0126

REI 18-
0167

REI 18-
0114

? Issue Date

lz

September
01,2017

MNovember
14,2017

MNovember
16,2017

MNovember
25,2017

December
01,2017

ANDING POVERTY ,WORK WITH US

Q

? Closing Date

December
31,2017

December
08,2017

December
15,2017

December
04,2017

December
08,2017


http://www.worldbank.org/en/about/corporate-procurement/business-opportunities/administrative-procurement

BRI « |k

@THEWU“LD BANK WHO WEARE WHATWEDO WHERE WEWORK UNDERSTANDING POVERTY WORKWITHUS (Q

rowene o P XZYKtad prostego projektu 1/3

FACE-TO-FACE AND VIRTUAL TRAINING FOR MS OFFICE 2016
AND OTHER DESKTOP APPLICATIONS

SOLICITATION NUMBER: RFP 18-0126
ISSUE DATE: Nov 16,2017
CLOSING DATE: Dec 15,2017

RFP ISSUE DATE: November 20, 2017

RFP CLOSING DATE AND TIME: December 15, 2017 @ 5.00 PM EST

The World Bank Group (WBG) seeks up to two gualified contractors to provide onsite face-to-face (F2F) and virtual instructor-led
training (ILT) solution in Office 2016 and future versions, and other optional desktop applications at its Headquarters in Washington,
D.C. Offeror must meet the following mandatory criteria, as a minimum, to participate to this RFP.

BACKGROUND AND BRIEF SCOPE OF WORK

The WBG, headquartered in Washington, D.C., comprises five international organizations whose goal is to improve the gquality of life
and increase prosperity worldwide, especially for the world's poor. The WBG employs more than 12,000 staff with more than 33%
located in Country Offices throughout the globe.



The Information Technology Solutions (ITS) Awareness and Learning Team of the WBG supports the continued growth and
development of WBG staff by providing programs and resources to help them achieve professional development objectives in line
with the ITS strategy and busmess pri k amng is offered in various modalities; incl dlng face- traiéace in Washington DC. Staff

in Washington will attend in LrIZr ttpwg &t‘@i @ie

classes. Since mixed training r:i:a-ll'..ferj-,-r introduces a complexity that may mterfere th student Iearnmg, as much as possible, only

d synchronous virtual

remote students will call in to attend virtual ILT classes and onsite classes will not have remote participants.

The demand is estimated to be approximately 50 days per calendar year. However, the actual delivery of courses will be driven by
demand from WBG staff. Although the number of training days per week will vary, usually we will require only one trainer on a given
day.

Participants may be of various grade levels, education levels, and WBG work experience. Participants may have different user
experience in the topic presented. For example, Task Team Leaders who manage projects are usually content providers, while Staff
Assistants usually create the documents.

Trainers must be professionals capable of working with a diverse audience with different knowledge levels of the application

MANDATORY CRITERIA

1.  Offeror must have demonstrated experience providing onsite learning services to a large group/organization within the past
five (5) years similar to the requirements stated above.

2.  Offeror must have the financial capability to successfully complete the Contract, which is substantiated by a complete set of
financial statements (e.g. annual report, audited financial statements or tax filings or equivalent) for the previous two (2) fiscal years,
and a copy of the company charter, Articles of Agreement or other evidence indicating its official status.

3. Offeror must bid on all standard MS Office 2016 topics (Word, PowerPoint, Excel, OneDrive, One Note and Outlook).

4.  Offeror must accept the World Bank Group's Vendor Eligibility Criteria as found on www.worldbank.org/corporateprocurement.

5.  Offeror must agree to all the non-negotiable articles in the Contract Form provided as part of the RFP.
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§ There may be additional mandatory criteria. They, if any, will be provided as part of the RFP package.

Firms meeting the above mandatory criteria may request a solicitation package.

The solicitation may be obtel%eﬁgfyakftﬁdmpLEQS:L@ngpaEQﬁckteUreaése following infarmation:
1. Solicitation Number

2. Company Name

3. Contact Person Name and Title

4. Address

5. Telephone Number

6. Fax Number

7. Contact's Email Address

A copy of the solicitation will be sent to organizations that have replied to this advertisement. All requests and questions regarding
this solicitation shall be directed to the following designated Corporate Procurement Contract Officer(s):

Anuradha Gollur, Email ID: agollurseshachar@worldbank.org

The WBG reserves the right to publicly disclose contract award information, including but not limited to, name of company receiving
the award, brief description of services, and contract award amount, for any contract award valued over US$250,000. Offeror's
proposal and contractual documents will remain confidential and therefore not subject to disclosure

The World Bank Reserves The Right To Reject Any Or All Applications without Recourse.




Inne przyktadowe platformy z informacjami o przetargach

@) Development Business UNDB http://www.devbusiness.com

GConmer ting

TENDERSINFO

TENDERS "™ INFO

https://www.devex.com/projects/tenders-
DEVEX grapms pro)



@ Development Business

Connecting you to a world of opportunities

Argentina GN

UPDATE - COMISION NACIONAL DE
ACTIVIDADES ESPACIALES...
Deadiine: 12 January 2018

Updated: 4 December 2017

Colombia NGO

Center for Clean Air Policy
Pre-feasibllity Studies for Catalytic
Pilot...

Deadline: 18 December 2017
Updated: 4 December 2017

Burkina Faso WB

1 aeval Cavarmnmant Siinmnart Dealantd

Contact us « Sitemap - Become a Subscriber

Panama WB

Proyecto de Asistencia Técnica para
el Mejoramiento de la Eficiencia del
Sector...

Deadline: 13 December 2017
Updated: 4 December 2017

Burkina Faso WB

Local Government Support Project
Mise en ceuvre de la composante C
région du...

Deadline: 20 December 2017
Updated: 4 December 2017

Burkina Faso WB

1 seeanl Cavarmmant SCiinnart Dealant

G Select Language | ¥

LOGIN: User Name Password (B3

forgot your usemame? forgot your password?
Projects _Intemational
and Tenders  Business Guide

- r - -
./7 \ .'.' c V\.
; New to the site? Y"Froquently asked
n ' questions b
- VAdd ';'
v & - @ vy,
:"' _' 4 ‘t >
e Sl
Faiet g S0 ‘-u
'/For developmem For subscribers
partners

Get the latest announcements on business events,
news and training opportunities relevant to the
international development community.

FOLLOW US ON

000

An introduction to UN Development Business

‘ Developmen! Business



Contact us - Sitemap - Become a Subscriber m 5 Select Language | ¥

@ Development Business Loass: Usscame _ password__ (€3

Projects Intemational
and Tenders  Business Guide

Connecting you to a world of opportunities

Advanced My Preferred

Simple Search , .
Pl it Search Search Procurement Motices Search Result Sort by: |\ —Select-

Symbaol wCountry w~Project & Title wInstitution ~Date Posted wDeadline DB Reference Status
UPDATE - COMISION NACIONAL DE ACTIVIDADES
. ESPACIALES (COMAE):
Argentina UPDATE - Actuators for NIR-SWIR and VIS-NIR e 23 0ct 2017 12 Jan 2018 GMNATE-10/M17 Updated

cameras calibrators of SABIA-Mar 1 Satellite

Proyecto de Asistencia Técnica para el Mejoramiento
de la Eficlencia del Sector PUblico:
Panama Consultoria para Desarrollar el Nuevo Disefio de la WEB 04 Dec 2017 13 Dec 2017 WBTETO-12M17 Published
Estructura Organizacional de la Direccién General de
Contrataciones Pablicas

Public Sector
Management

Center for Clean Air Policy:
Pre-feasibility Studies for Catalytic Pllot Projects on
Transit Oriented Development (TOD) in Three

FLITES Colombian Cities: Call, Manizales and Pasto [/ ot L L SHRE U lEmE il i B R L
Estructuracién de Proyectos Plloto en Tres Ciudades
Colombianas: Call, Manizales y Pasto
) Local Government Support Project: )
Burkina Faso Mise en ceuvre de la composante C région du Centre WE 04 Dec 2017 20 Dec 2017 WBTBE3-12/17 Published
Public Sector
Management
Local Government Support Project:
Burkina Faso  Mise en ceuvre de la composante C région des Hauts- WB 04 Dec 2017 20 Dec 2017 WBTEB0-12/17 Published
Bassins
Public Sector
Management

i



Contact us + Sitemap - Become a Subscriber EZiE G selectLanguage | ¥

LOGIN: User Name | Password ﬂ
fiorgot your usemame? forgot your password T

@ Development Business

: o Projects International

Connecting you to a world of opportunities Home About us RGeS BEsemiEihe Resources
Horme i
About Us Procurement Notice
Projects and Tenders Botswana
International Business African Development Bank
Guide

S DEADLINE: Not Specified
Resources

POSTED: 4 December 2017
New to Site? STATUS: Published
For Subscribers _ DE REFERENCE N*: | AIDB1187-12M17
Public Sectar
Management

For Development Partners Lﬁ?ﬁlunum NG:
Site Tools

PROJECT:
FAQ Institutional Capacity Building Support to Botswana Development

Corporation
TITLE:

GENERAL PROCUREMENT NOTICE

NOTICE: *
GEMERAL PEOCUREMENT WOTICE GEMERAL PROCUREMENT NOTICE BOTSWANA Institutional Capacity Building Support to



Unia Europejska naszym najwazniejszym rynkiem

80% zagranicznych transakcji polskie firmy przeprowadzajg w UE!

Ogodlne informacje o wiekszosci z wiekszych przetargow w Unii Europejskiej
sg fatwo dostepne, rowniez w jezyku polskim,-naportalu TED -
http://ted.europa.eu/TED/main/HomePage.do.

Wiekszosc¢ przetargow instytucji Unii Europejskiej jest dostepnych poprzez
TED.

Pamietaj jednak, ze TED nie zawiera wszystkich ogtoszen UE...


http://ted.europa.eu/TED/main/HomePage.do

e0e® <( >

Sardynia +

J

TED Strona gtéwna > TED Strona gtéwna

jivl SIMAP  eNotices  eTendering (elektroniczny proces ofertyzacji) -

232 Biezace Mastepna
wydanie aktualizacja:
2017] pz.u. 8 05/12/2017

B Kalendarz wydan

~ Przegladanie

- Wedtug mozliwosci biznesowych
- Wedtug branz (CPV)

- Wedtug miejsca dostawy (NUTS)
- Wedtug nagtdwka

* Wyszukiwanie
- Wyszukiwanie zaawansowane

- Wyszukiwanie zaawansowane

- Kanaty RSS
- Czym jest RS5?

8 Zaloguj sie iy

Ted - Najwazniejsza platforma przetargowa w UE
ders electronic daily |

Suplement do Dziennika Urzedowego Unii Europejskiej

Iﬁ Ted-ten

& % |17 o http:/fted.europa.ey/TED/main/HomePage.do 2.33s @

'S

Wyszukiwanie zaawansowane | Wyszukiwanie zaawansowane

TED Strona gléwna

Czym jest TED?

TED (Tenders Electronic Daily} to internetowa wersja ,Suplementu do Dziennika Urzedowego Unii Europejskiej" poswieconego
europejskim zamowieniom publicznym.

W serwisie TED publikowanych jest 460 tys. ogtoszen o zamdwieniach rocznie, w tym 175 tys. zaproszen do sktadania ofert, o
tacznej wartosci rzedu 420 mld euro.
Dlaczego warto korzysta¢ z serwisu TED?

TED umozliwia bezptatny dostep do ogtoszen o zamowieniach publicznych publikowanych w Unii Europejskiej, w Europejskim
Obszarze Cospodarczym oraz w innych krajach.

Codziennie od wtorku do soboty w serwisie TED pojawia sie 1 700 nowych ogtoszen o zamowieniach publicznych.

Mozna je przegladac, przeszukiwac i sortowac wedtug kraju, regionu, branzy i innych kryteriow.

Informacje o kazdym dokumencie dotyczacym ogtoszenia o zamowieniach publicznych sa publikowane w 24 jezykach urzedowych
UE. Wszystkie informacje pochodzace od instytucji UE s3 publikowane we wszystkich tych jezykach.

Dlaczego warto zarejestrowac sie w serwisie TED?

+« aby moéc dostosowywad ustawienia profilu do swoich potrzeb

« aby otrzymywac e-mailem powiadomienia o ogtoszeniach, ktore odpowiadaja wybranemu profilowi wyszukiwania
+« aby dostosowywad do swoich potrzeb kanaty RSS i czytniki RSS

+ aby méc w przypadku kazdego z ogtoszen skorzystac z funkcji ttumaczenia maszynowego.



This site is a part of -~ eTendering 2.5.4 About eTendering

B Ted -eTendering Wazne -

Calls for tenders from the European institutions .

Europa > TED home > eTendering home > Search for call for tenders

| Tep | TEDSIMAP | TED eNotices | TED eTendering

My account Search for a call for tenders
, | e ——————
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Call for tenders description |
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¥ Search far a document Press ctrl to select more than cne element
All
Clean Sky Joint Undertaking
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authority . .
Council of the European Union
DG CLIMA
DG ENV
Status | Open a
Start date From M To B
Closing date  From M To G
Press ctrl to select more than cne element
All
Accelerated open procedure
:;::Ed”m Accelerated restricted procedure

Call for Expression of Interest {CEI)
Competitive dialogue
Contest

LSearchJ L ClearJ




L. . . L ]
ec.europa.eu Tender opportunities - communication | European Commission D. Q

avAid.org pop * intltenders * eutenders* grants* eu~* $* jobs* rad* eujobs* appl~ Other Bookn
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H English @ Search

European Commission > Funding, Tenders > Tender opportunities - by department >

Tender opportunities - communication

Find open, closed and award calls for tenders in communication.

Departments Communication

Gtownie ustugowe lub poszukujgce dostawcow

. Open calls for tenders

Open calls for tenders Find all open calls for tenders from the Directorate-General for
Communication on eTendering 2

Call for expressions of interest

Closed calls for tenders
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29 Nov 2017 14 Dec 2017 Regional (CEIl) - Programme Manager - Services expressions

2018 of interest



Najwazniejsze To Do’s

. Zarejestruj firme na kilku najwazniejszych platformach

. Co najmniej raz w tygodniu sprawdzaj ogtoszenia

. Nowe ogtoszenie sprawdzaj natychmiast — czy spetnia
wymagania, czy posiadacie ludzi i zasoby, czy projekt jes
interesujacy i zgodny z Waszg strategia, itd.



Co musicie posiadac aby moc ztozyc oferte
W zagranicznym przetargu?

Oto najwazniejsze elementy do sprawdzenia:
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Zaznacz pozytywne odpowiedzi dotyczgce Strateqii firmy

. W znanej perspektywie czasu chcecie zdoby¢ Strategia
klientow za granicg. Czy znacie ten strategiczny
rynek zagraniczny i konkurencje?

Referencje
] Zdefiniowaliscie, ktore z Waszych najwazniejszych
produktow | ustug sg konkurencyjne, dobrej jakosci.
Formalne
 Jesli na te pytania mozesz odpowiedziec twierdzgco —
BRAWO! — przejdz do kolejnych waznych elementow. .
Finanse
« Jesli na ktores z pytan nie udato Wam sie
odpowiedziec twierdzgco — warto zajgc sie
poszukiwaniem odpowiedzi na te pytania I informacji Struktura

zarowno o rynkach jak i konkurencii.

oK -



Zaznacz czy posiadacie odpowiednie referencje

] Posiadacie listy i opinie referencyjne z ostatnich 5 lat Strategia
z realizacji kontraktow, w ktorych sprzedawaliscie
Wasze strategiczne ustugi | towary. To rowniez moga
byC referencje z Polski. Referencje

- Jestescie w stanie podaé¢ kwoty tych projektow.

Formalne
J Jestescie w stanie poda¢ nazwiska 0s6b
wspotpracujgcych u klientow. S
* Popros najwazniejszych 5 klientow o wystawienie takich
referencji na pismie. Mozesz wykorzystac istniejgce Struktura

miedzynarodowe formaty takich listow z referencjami.
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Zaznacz czy spetniacie najwazniejsze wymogi formalne

] Firma nie jest bankrutem ani nie toczy sie wobec niej Strategia
postepowanie upadtosciowe.

J Zarzadzajacy firma nie byli karani. Firma nie byta Referencje
ukarana karg na podstawie wyroku sgdowego.
[ Optacone sa wszystkie podatki i sktadki na Formalne
ubezpieczenia spoteczne.
Finanse
Zagraniczni zamawiajgcy rowniez [tak jak polscy] chca Struktura

mieC wykonawce, ktoremu mozna zaufac.

o



Zaznacz czy macie wystarczajgce zdolnosci finansowe

1 Jaka jest warto$¢ przychoddw firmy w ciggu ostatnich  strategia
Kilku lat? Czy jest proporcjonalna do wielkosci .
iInteresujgcych zamowien, np. przekracza co
najmniej pot miliona ztotych dla przetargow o Referencje
wartosci 100 tys. Euro? )

] Posiadacie konieczne ubezpieczenie OC. Czy macie Formalne
Inne ubezpieczenia — zwigzane z charakterem &
wykonywane] dziatalnosci? .

Finanse

] Posiadacie na rachunku $rodki pozwalajace na

kilkumiesieczne funkcjonowanie firmy. Struktura

Udowodnij zamawiajgcemu, ze firma jest stabilna N ‘3'5'



Zaznacz czy macie odpowiednie rozwigzania | strukture

] Jasne jest kto podejmuje decyzje o startowaniu w Strategia
przetargu.

] Posiadacie w firmie osobe, ktéra jest w stanie ~
skoordynowac proces tworzenia oferty wsrod roznych  Referencje
departamentow.

] Posiadacie doswiadczenie w ofertowaniu.

] Posiadacie standardowe ceny, ktorych mozecie uzyé Formalne
do sprawdzenia spetniania wymagan.

[ Macie ogdlng oferte i szczegdtowy opis Firmy

napisang w jezyku obcym. Finanse
] Posiadacie osoby operujgce wymaganym jezykiem f‘
Oferty. Struktura

o



To byly najwazniejsze elementy. | co robic dale)?

1. ldentyfikacja Waszych mozliwosci — zidentyfikuj 3 kody dziatalnosci
CPV* najlepiej identyfikujgce Wasze ustugi i towary.

2. Rejestracja - w bazach dostawcow i na platformach przetargowych na
wybranych rynkach.

3. Sled? ogloszenia przetargowe — raz w tygodniu wystarczy, uzywaj
Waszych wyselekcjonowanych CPV.

4. Nawigz kontakt z potencjalnym zamawiajgcym — chociazby wysytajac
0golng oferte. W jego jezyku.

5. Uswiadom Twoich Ludzi w Firmie o tym nowym kierunku sprzedazy.
6. Poszukuj przysztych kooperantéw A ZW+HASZCZA EKSPERTOW!

* CPV - Common Procurement Vocabulary — to jednolity system klasyfikacji zamowien publicznych w UE.
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Jak przygotowac oferte w zagranicznym
przetargu?

Oto najwazniejsze dziatania do podjecia gdy znajdziesz interesujacy
przetarg:

K



Pamietaj, ze - nr 1:

ZNALAZLES CIEKAWE
OGLOSZENIE?
ZACZNIJ DZIALAC -
NATYCHMIAST!
DZISIAJ!

Masz kilka tygodni na skonstruowanie oferty. Zdazysz —
ALE nie odktadaj ‘na jutro’ pierwszych dziatan.




Pamietaj, ze — nr 2:

NIE SKLADAJ OFERTY ,,NA
SILE”, LICZAC NA LUT
SZCZESCIA.

Oferta musi odpowiadac na wszystkie wymagania.




Pamietaj, ze — nr 3:

STWORZENIE DOBREJ OFERTY
KOSZTUJE. ALE WARTO
ZAINWESTOWAC — MOZNA
ZDOBYC SETKI TYSIECY |
WIECEJ.

Srednio to koszt kilku-kilkunastu tysiecy zt na
~ oferte obejmujacy: czas pracy Zespotu,
- ttumaczenia, profesjonalny druk,
korespondencje, itd. ...




Etapy procesu przygotowania oferty

SZYBKI PRZEGLAD
WYMAGAN

—

PRZYMIARKA DO
BUDZETU

SPRAWDZENIE
KONKURENCJI

PYTANIADO
ZAMAWIAJACEGO

PARTNER[ZY],
LOKALNY/I?

DECYZIA
STARTUJEMY? TAK
/ NIE

STWORZENIE
ZESPOtU
OFERTOWEGO

SPRAWDZENIE
WARUNKOW
UMOWY

WYMAGANIA
FORMALNE

WYGLAD OFERTY

PROJECT
MANAGER

DOSTARCZENIE
OFERTY

PRZYGOTOWANIE
UMOWY

_y



Pierwszy przeglad wymagan

Podczas pierwszego szybkiego przejrzenia tylko samego przedmiotu zamdwienia, a nie catej
dokumentacji przetargowe,.

Szukajcie wykluczajgcych Was wymagan.

WYMAGAN " LoRALNY/I "FORMALNE Jesli sg takie — sprawdzcie czy sg potencjalni partnerzy, z
- - ktorymi mozecie stworzy¢ konsorcjum spetniajgce te
PHZ;B”&;E?S oG HAR'?LEEEYTEI\&? TAK WYGLAD OFERTY wymagania.
J - - Czas na decyzje — ,,Sktadamy oferte? Tak / Nie”
STWORZENIE
KONKURENCI ZESPOU MANAGER
SPRAWDZENIE
ZAMAWIAJACEGO WARUNKOW POORERTY oWy

UMOWY



Plerwsza ‘przymiarka’ do budzetu

Zastosujcie Wasze promocyjne ceny aby zrobi¢ pierwsze oszacowanie czy miescicie sie w
budzecie przetargu. Jesli przekraczacie budzet o 100% lub wiecej - lepiej poszukac kolejnego
zamowienia. Nie uda sie tak obnizy¢ marz i kosztéw aby miec szanse zwyciezy¢ i zarobic.

SZYBKI PRZEGLAD
WYMAGAN

PRZYMIARKA DO
BUDZETU

SPRAWDZENIE
KONKURENCII

PYTANIA DO
ZAMAWIAJACEGO

PARTNER[ZY],
LOKALNY/I?

DECYZIA
STARTUIEMY? TAK
/ NIE

STWORZENIE
ZESPOEU
OFERTOWEGO

SPRAWDZENIE
WARUNKOW
UMOWY

WYMAGANIA
FORMALNE

WYGLAD OFERTY

PROJECT
MANAGER

DOSTARCZENIE
OFERTY

NIE STOSUJCIE DUMPINGU — nawet gdy chcecie wejs¢ na
rynek. Nie niszczcie tego rynku.

Czas na decyzje — ,,Sktadamy oferte? Tak / Nie”

PRZYGOTOWANIE
UMOWY



Czy sg konkurenci majacy wieksze szanse zwyciestwa?

Czy jest znany Wam konkurent, ktory lepiej od Was spetnia wymagania?

Jesli jest — sprawdzcie czy sktada oferte. Na pewno macie z nimi kontakt. A moze ztozycie

oferte jako konsorcjum?

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY],
WYMAGAN LOKALNY/I?
DECYZIA
i it STARTUJEMY? TAK
BUDZETU INIE

SPRAWDZENIE STWORZENIE
KONKURENCJI ZESPOtU
OFERTOWEGO

SPRAWDZENIE
WARUNKOW
UMOWY

PYTANIA DO
LAMAWIAJACEGO

WYMAGANIA
FORMALNE

WYGLAD OFERTY

PROJECT
MANAGER

DOSTARCZENIE
OFERTY

Czas na decyzje — ,,Sktadamy oferte? Tak / Nie”

PRZYGOTOWANIE
UMOWY



Jak najwczesniej wyslijcie zamawiajgcemu pytania

W kazdym przetargu sg rzeczy do wyjasnienia przez zamawiajacego. Jak najszybciej wyslijcie
pytania gdyz odpowiedzi moga mie¢ wptyw na Waszg oferte.
Nie czekajcie na odpowiedz — rozwijajcie dalej oferte tam gdzie tylko sie da.

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA
WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE
- - - Mozliwe, ze po otrzymaniu trzeba bedzie przemyslec
. [ ] L[] ”
DECYZIA _— ?
PROYMIARKADO _ DEEA weorey | 1€SZCZ€ raz decyzje — ,Sktadamy oferte? Tak / Nie
BUDZETU /NIE
STWORZENIE
SPRAWDZENIE PROJECT
ZESPOtU
KONKURENCII OFERTOWEGO MAMNAGER
SPRAWDZENIE
PYTANIA DO DOSTARCZENIE PRZYGOTOWANIE
ZAMAWIAJACEGO Wﬁiﬁl{l’)\lﬁw OFERTY UMOWY




Partner lokalny

W przetargach w innych krajach sprawdz czy mozesz skorzystac z lokalnego partnera —
najlepiej jako podwykonawcy. On da Ci informacje na temat tamtejszych uwarunkowan.

W ten sposob zagraniczne firmy weszty do Polski i zaczety

wygrywac w polskich przetargach [to byt jeden z wielu
S WMAGAR " LORALNVI "FORVIALNE czynnikow] — uzywaty polskich firm znajacych nasz jezyk i
| w mentalnosc.

DECYZIA
STARTUIEMY? TAK WYGLAD OFERTY

PRZYMIARKA DO
BUDZETU

/NiE Jak znalezc? Najlepiej wsrod lokalnych mniejszych
konkurentow. Bedg zainteresowani uczestnictwem w
STWORZENIE . . .
KONKURENCI [ ZESPO MANAGER przetargu bo bez Was prawdopodobnie nie mogliby
ztozycC oferty.
o WaUwow  COTSCENE oo

UMOWY
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Czas na decyzje

,Sktadamy oferte? Tak / Nie”

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], " WYMAGANIA
WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE
DECYZIA
PRZYMIARKA DO STARTUJEMY? TAK WYGLAD OFERTY
BUDZETU
/NIE
SPRAWDZENIE Sngfgig'E PROJECT
KONKURENCII OFERTOWEGO MANAGER
PYTANIA DO ' Sﬁi‘aﬁggm'i DOSTARCZENIE ' PRZYGOTOWANIE
ZAMAWIAJACEGO OFERTY UMOWY

umMowy



Decyzja na ,tak™? => Stworzcie zespot ofertowy

Poinformuj cztonkéw Zespotu o ich roli, daj im [krotki] czas na zapoznanie sie z
dokumentacjg przetargowa. Zbierz Zespot i zrobcie burze mdzgdw: co zaoferujecie, jaka
bedzie Wasza taktyka ofertowa, jakie macie plusy i minusy, czy potrzebujecie partnerow, kto

CO pisze.

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA

WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE Rozdzielcie ofertowanie na krotkie etapy — czasu na
N - - stworzenie oferty jest zawsze za mato, wbrew pozorom.
PRZYMIARKA DO STARTDLEEEYmZnIﬁiTAK WYGLAD OFERTY . : . .

BUDZETU ok % Monitoruj codziennie postep prac!

5 Czeste krotkie spotkania: w catym Zespole i

SPRAWDZENIE STWORZENIE PROJECT . . .

KONKURENCI OFEE;E%SGO MANAGER IN dyW | d ua I nie.

PYTANIA DO Sﬁiﬂﬂﬁs gm,l-: DGS{;]I'IF\EE_IZ:E NIE P RZ‘:‘E Eq-lg\,‘::‘r NIE

ZAMAWIAJACEGO UMOWY



Czy warunki umowy sg ‘akceptowalne’?

Nie bedzie mozliwosci negocjowania umowy. Oprocz terminow realizacji, gdyz
procedura przetargu [najprawdopodobniej] bedzie opdzniona. Sprawdzcie warunki
kontraktu, szczegodlnie kary. | czy i jak mozecie tak sie przygotowac aby uniknac kar.

S2VBKI PREEGLAD PARTNER(ZY] AVMAGANIA W razie watpliwosci co do interpretacji zapisow —

WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE

- - B koniecznie zapytajcie zamawiajgcego czy dobrze
rozumiecie konkretne zapisy.

DECYZIA

PREFIITAWRA D STARTUJEMY? TAK WYGLAD OFERTY

BUDZETU INIE
[ . ”
Czas na decyzje — ,,Sktadamy oferte? Tak / Nie

SPRAWDZENIE STESF:‘UZES'E PROJECT

KONKURENCJI OFEROWEGO MANAGER

PYTANIA DO Sﬁiiﬁgng DOSTARCZENIE PRZYGOTOWANIE
ZAMAWIAJACEGO oy OFERTY UMOWY




Wykorzystajcie kryteria oceny oferty na swojg korzysc

Podporzadkujcie oferte pod kryteria wyboru. KONIECZNIE!

Wsrdd kryteriow oceny najpierw zwréccie uwage na te, gdzie mozna
zdoby¢ najwiecej punktow i tam przygotujcie najlepsze warunki oferty.

Pozniej — szukajcie elementdow, w ktorych najbardziej mozecie odréznic sie
od konkurencji ‘in plus’: innowacyjnoscig, cechami, organizacja...

Starajcie sie nie stracic nigdzie punktow.

Jesli cena stanowi 30 lub wiecej procent oceny — zaproponujcie rabat.

@O © 06

Spetnijcie postawione wymagania a potem pomyslcie nieszablonowo.
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Wymagania formalne | prawne — podobne jak w Polsce

Czesto wystarczg Wasze oswiadczenia o spetnianiu wymagan ztozone w ofercie a
dokumenty dostarczycie do podpisania umowy.

Przettumaczcie dokumenty formalne na wskazany jezyk — ALE nie zawsze trzeba
wykorzystywac ttumacza przysiegtego.

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA
WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE . . . . ,. . ,
_ _ Uwaga! Wazne jest posiadanie roznych ubezpieczen
N — nie zawsze wymaganych czy dostepnych w Polsce.
PRZYMIARKA DO
BUDZETU STARTL]JI;]ET;Y? TAK WYGLAD OFERTY
STWORZENIE
SPRAWDZENIE PROJECT
ZESPOtU
KONKURENCII OFERTOWEGO MAMNAGER
SPRAWDZENIE
PYTANIA DO DOSTARCZENIE PRZYGOTOWANIE
ZAMAWIAJACEGO Wﬁiﬁl{l}\lﬁw OFERTY UMOWY



Wyglad oferty jest bardzo wazny

,Jak Was widzg tak Was piszg.”

Wyglad oferty swiadczy o Waszym profesjonalizmie, poczgwszy od formatu tekstu do

wygladu segregatora ofertowego.

SZYBKI PRZEGLAD
WYMAGAN

PRZYMIARKA DO
BUDZETU

SPRAWDZENIE
KONKURENCII

PYTANIA DO
ZAMAWIAJACEGO

PARTNER[ZY],
LOKALNY/I?

DECYZIA
STARTUIEMY? TAK
/ NIE

STWORZENIE
ZESPOEU
OFERTOWEGO

SPRAWDZENIE
WARUNKOW
UMOWY

WYMAGANIA
FORMALNE

WYGLAD OFERTY

PROJECT
MANAGER

DOSTARCZENIE
OFERTY

A uktad tresci powinien ufatwiac urzednikowi
sprawdzanie oferty.

Zrobcie swietne pierwsze wrazenie!

PRZYGOTOWANIE
UMOWY



Project Manager powinien mowic w jezyku
Zamawiajgcego

Bardzo wazne aby moc z klientem komunikowac sie w jego jezyku!

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA

WYMAGAN LokAL FORMLNE Zacznij szukac takiej osoby juz w trakcie
a - przygotowywania oferty aby méc podac jej/jego

DECYI.IA . . . . . L] 7 7 . .
PREYVIARKADO AR K wemoorey  NAzWisko w ofercie. To nie znaczy, ze nie mozesz pdinie;
J/ NIE . .« 7

_ _ zmienic.

SPRAWDZENIE ST;MESI:‘GZELrle PROJECT

KONKURENCII OFERTOWEGO MAMNAGER

SPRAWDZENIE

PYTANIA DO DOSTARCZENIE PRZYGOTOWANIE

ZAMAWIAJACEGO WARUNKOW OFERTY UMOWY

UMOWY

-y



Dostarczenie oferty

Upewnij sie jaki jest termin dostarczenia — czesto rozni sie od pdzniejszego terminu
otwarcia ofert.
Pamietajcie — drukarka zawodzi wtedy gdy jej najbardziej potrzebujemy.

SZYBKI PRZEGLAD
WYMAGAN

PRZYMIARKA DO
BUDZETU

SPRAWDZENIE
KONKURENCII

PYTANIA DO
ZAMAWIAJACEGO

PARTNER[ZY],
LOKALNY/I?

DECYZIA
STARTUIEMY? TAK
/ NIE

STWORZENIE
ZESPOEU
OFERTOWEGO

SPRAWDZENIE
WARUNKOW
UMOWY

WYMAGANIA
FORMALNE

WYGLAD OFERTY

PROJECT
MANAGER

DOSTARCZENIE
OFERTY

Jesli mozliwe — dostarczcie oferte wtasnorecznie. Kurierzy
czasami gubig oferty. A nawet minuta spoOznienia
dostarczenia oznacza porazke w przetargu.

PRZYGOTOWANIE
UMOWY



Czy mozna odwiedzic klienta?

W trakcie trwanie przetargu — NIE — u wiekszosci zamawiajgcych to bedzie zabronione i
widziane jako préba wptyniecia na wynik postepowania. Postarajcie sie poznac plany
przetargowe zamawiajgcych przed ogtoszeniem przetargu — to jest mozliwe w instytucjach
miedzynarodowych.

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA

WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE . . . .
_ _ - Wtedy wizyta ztozona przed przetargiem jak
DECYZIA najbardziej wskazana i pozyteczna.
PHZ;E%;E?S a0 STARTUJEMY? TAK WYGLAD OFERTY
J NIE
Urzednicy czujg sie niepotrzebni i krytykowani —
STWORZENIE o~ H H H H H
SPRAWDZENIE a0 PROECT. pokazae. im zrozumienie i szacunek prezentujac
- - - Waszg firme.
SPRAWDZENIE
ZAMAWIAJACEGO WARUNKOW O oreRTY T omowy




A co robic gdy wygracie?

Po pierwsze swietowac!!!
Po drugie zacza€ przygotowania do projektu.

Sprawdzi¢, ze Wasze ceny i rabaty zostaty prawidtowo
skopiowane do umowy.

SZYBKI PRZEGLAD PARTNER[ZY], WYMAGANIA
WYMAGAN LOKALNY/I? FORMALNE
DECTZIA Uzgodnic¢ termin podpisania z Zamawiajgcym —
PRZYMIARKA DO
BUDZETU STARTUJEMY? TAK WYGLAD OFERTY . e . . .
INIE aby byt jak najblizszy terminowi rozpoczecia
STWORZENIE dziatan.
KONKURENCI ZESPOLU MANAGER
OFERTOWEGO
ZAE‘E; TAT DO Sﬁi'ﬂﬂﬁ'? EE':JE DOSTARCZENIE PRZYGOTOWANIE
ACEGO UMOWY OFERTY UMOWY




Mozesz skorzystac¢ z pomocy 0sob
doswiadczonych w sktadaniu zagranicznych ofert

Zwiekszg szanse wygranej; pomogg unikng¢ kosztownych btedow;
ztozysz dobrg oferte; gwarantujg 100% poufnosci.

s o



Opis przetargow instytucji miedzynarodowych

Polskie instytucje publiczne dostarczajg informacji o zrodtach przetargow:

MSZ —

PARP - http://mzp.parp.gov.pl/pl/

https://g00.gl/De5QRE

Punkt Informacyjny
Miedzynarodowe
Zamowienia
Publiczne

Zamowienia
publiczne
i projekty
organizacji
miedzynarodowych

Punkt Informacyjny

Aktualnosci

Dla przedsiebiorcow

Sprawdz aktualne przetargi

- S DWAL n Portale <

mzp.parp.gov.pl +

" [Rejestracja trwa] Seminarium pt. "Opportunities for investing in EBRD's country of operation: Belarus"”, 1 grudnia 2017 r., Warszawa
Zachecamy do udziatu w seminarium dot. dziatalnosci Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju, w tym...

Dotacz do swiatowego
rynku zamowien
publicznych

Aktualnosci

28.11.17

B [Rejestracja trwa] Seminarium MZP PARP pt. "Zamdéwienia publiczne na Ukrainie w zasiegu polskich firm", 13 grudnia 2017 r., Warszawa 21.11.17
Zachecamy do udziatu w seminarium Punktu Informacyjnego Miedzynarodowe Zamdwienia Publiczne PARP...

® [Materiaty edukacyjne] Misja gospodarcza do europejskiej siedziby ONZ w Genewie i seminarium nt. zaméwiert ONZ, 13 listopada 2017 r.,
Genewa (Szwajcaria) 17.11.17
13 listopada 2017 r. odbyta sie misja gospodarcza PARP do europejskiej siedziby Organizacji...

® [Materiaty edukacyjne] Seminarium SESAM pt. "Krajowe i zagraniczne zaméwienia publiczne po nowemu - perspektywa M5SP", 16 listopada 2017
r., Warszawa 17.11.17
16 listopada 2017 r. w Ministerstwie Rozwoju w Warszawie odbylo sie seminarium pt. "Krajowe i...

76


http://mzp.parp.gov.pl/pl/
https://goo.gl/De5QRE

3 rodzaje dziatan wspierajgcych Twodj zespot sprzedazy =
PRO

1.Przygotowanie 2.Raportowanie 3.0fertowanie

Mozecie skorzystac z ustug wybranych i korzystnych dla Waszej
firmy. Nie ma koniecznosci korzystania ze wszystkich.




1. Przygotowanie - lista ustug

Analiza mozliwosci rozwoju Waszej firmy z wykorzystaniem
zagranicznych zamowien publicznych.

Analiza konkurencji na interesujgcych Was rynkach.

Audyt przygotowania firmy do zagranicznych zamowien
publicznych.

Rekomendacje zmian koniecznych do przeprowadzenia w firmie.

Audyt jakosci i skutecznosci wprowadzonych zmian.

1.Przygotowanie




2. Raportowanie — lista ustug

2.Raportowanie

Staty przeglad zamowien publicznych pojawiajgcych sie na wybranych przez Was
rynkach, dostosowanych do specyfiki produktow i ustug a takze rynkow
interesujgcych dla firmy.

Przesytana co tydzien lista przetargdéw dostosowanych do towarow i
ustug oferowanych przez firme.

Pomoc w zdobyciu dodatkowych informacji szczegotowych dotyczacych
wyselekcjonowanych przez Wasza firme przetargdw — kontakty z zamawiajgcym.

- o



3. Ofertowanie — lista ustug

3.0fertowanie

Doradztwo w podejmowaniu decyzji udziatu w konkretnym przetargu.
Propozycje mozliwej do zastosowania taktyki przetargowe,.

Przygotowanie formalnej czesci oferty.
Napisanie oferty, z Waszymi ekspertami. LUB Nadzdr nad tworzeniem oferty przez
Wasz zespot i napisanie czesci oferty. LUB Sczytanie i sugestie zmian w ofercie.

Sprawdzenie catosci oferty.
Szkolenie obejmujace caty proces zagranicznych przetargow.




z korzystania z pomocy doswiadczonych ekspertow

Zwiekszenie szansy wygrania przetargu.
Oszczednosci: co najmniej rzedu kilkunastu tysiecy zt - dzieki unikaniu
bteddw nowicjusza w przygotowywaniu oferty.

Oszczednosci: krotkoterminowe wsparcie Zespotu Sprzedazy bez
ponoszenia statych kosztow zatrudnienia.

Rozwdj firmy: 1. Przygotowanie firmy do samodzielnego zdobywania
zagranicznych klientow; 2. Wprowadzenia zmian w dziataniach
sprzedazowych.

Rozwdj Ludzi dzieki pracy z i dla klienta zagranicznego.



AARR

Kontakt z autorem poradnika

rado@RadoslawPiontek.com

+48 601 355 328

RadoslawPiontek.com

https://www.linkedin.com/in
/radoslawpiontek




Doswiadczenie - najciekawsze wygrane projekty

Druk wydawnictw i publikacji Komisji Europejskiej i jej Agend,; EU Publication Office,
kontrakt ramowy [14 mIn EUR].

Tworzenie oprogramowania; United Kingdom Hydrological Office — kontrakt
ramowy [1 mIn GBP].

Operator of grants for NGOs; EFTA Financial Mechanisms Office [23 mIn EUR].

Design of Communication Strategies and Development of Public Relations Skills —
NAFA, Rumunia; Bank Swiatowy [0,15 mIn EUR)].

Dwie fazy E-business Competitiveness Improvement Project, Chorwacja; EuropeAid
[ponad 3 min EUR]



Zwieksz sprzedaz wsrod NOWYCH -

MIEDZYNARODOWYCH KLIENTOW!

Zagraniczne zamowienia publiczne sg dostepne rowniez dla
Twojej firmy!



